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USA 31

mil Millones de litros

Brasil 12,5

mil millones de litros

China 17

mil Millones de litros

Meéxico 20

mil Millones
de litros

SMi-

+7,8% al ano
crece el consumo de
agua embotellada

Con un consumo mundial equivalente
a 180 mil

segmento del

millones de litros, el

agua embotellada
es el mas consistente del sector
de las bebidas. Europa occidental y
Ameérica del Norte absorben la cuota
mas relevante del consumo (409o0).
En cambio Europa del Este, Asia y
crecimiento

Africa muestran un

‘explosivo”.
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CUADRO
ELECTRICO
INTEGRADO

PASO HORNO
REDUCIDO

> Para envases de PET PEN y PP
> De 0.20 a 10 litros

> Hasta 20 moldes

> Hasta 1800 BPH por cavidad
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SECTOR AGUA & CSD
Embotelladoras Arca
Grupo Coca-Cola
Monterrey, Meéxico

> 4 empaquetadoras
SMI LSK 35 F

>> cintas transportadoras

ILLIS

Meéxico es el primer pais del
mundo en consumo anual per
capita de Coca-Cola, con una media
de 225 litros/persona; un ndmero
desproporcionado, que supera
incluso a los propios inventores.
En Estados Unidos, de hecho, se
consumen “sodlo” 200 litros/persona.
Esta bebida con gas es considerada
parte esencial de la dieta del pueblo
mexicano y se encuentra incluso
donde no hay agua potable. En
terminos econdmicos es también
evidente l|la confirmacion de esta
tendencia del mercado mexicano,
gue representa alrededor del

11 % de las ventas globales de The

Coca Cola Company. En general, la

industria de las bebidas con gas en
Meéxico ha seguido recientemente
un proceso de consolidacion, y se ha
caracterizado por las adquisiciones
y las fusiones entre las principales
embotelladoras. Ademas, los
productores han ampliado la
cartera de productos, proponiendo
tambiéen bebidas isotdnicas, agua
natural, bebidas a base de zumos
y productos derivados de la leche.
En este contexto operan Coca
Cola Femsa, una de las mayores
filiales de The Coca-Cola Company
en el mundo, e importantes

embotelladores locales como ARCA,



CIMSA, BEPENSA y TIJUANA que,
ademas de productos de la central

de Acl g bebid ge | ‘/ The Coca-Cola Company
t ta, . .
e ) anta. producen bebiaas ds 1a F distribuye 4 de las S
propia marca. Hasta ahora SMI ha :
o g . Cooa-Cola primeras marcas de
t rupo -
zérglnls/r‘a. ° 2 F; | g bebidas del mundo: Coca-
t
rmaguinas en todo el mundo Cola, Diet Coke, Sprite

para el embalaje secundario, _
y Fanta. Durante el afo

t i d | | o=
“n ercio © |s cuales  estan 2007 la sociedad ha trabajado con mas de 400 marcas y mas de

instalad Amenri Latina.
nstaladas en Arnerica Latina 2.600 bebidas diferentes. Ademas de las clasicas bebidas con gas

Por otra parte, SMI contribuye . -
- core business del grupo - la central de Atlanta comercializa agua

n 2 | d
ace |nes e proceso © ermbotellada (Dasani, Ciel, KIN, Lilia, Multiva), zumos y bebidas a base

g ) - liacion de |
rodernizacion y ampliacion de oS de fruta (Minute Maid, Fruitopia, Appletiser, Andina Nectar), sport

tabl imi t d
nUMerosos  establecimientos © drinks (Powerade, Aguarius, Aguactive), bebidas energéticas (Burn,
Real Gold, KIMX, E2 ), té frio (Nestea, Gold Peak, Enviga joint venture

con Nestle) y café (como los nuevos productos Chagwa y Far Coast,

embotellado situados en Meéxico,
donde construyod, en 1997, una

filial con el objetivo de responder .
o ) ) lanzados en 2006). Las mayores tasas de crecimiento se han
rapida y eficazmente a las siempre ) o )
) ) ) registrado sobre todo en la division del agua ermbotellada, gracias
crecientes exigencias de los . L
] ) tambien a las numerosas adquisiciones gque se han llevado a cabo

numerosos clientes mexicanos vy ) . '
recientemente, y en el sector de las bebidas naturales y funcionales

centroamericanos.

(incluidos los productos hipocaldricos como Coca-Cola Zero, Nestea,
Aguarius y Powerade) The Coca-Cola Company, propietaria de las
marcas, Nno embotella directamente las propias bebidas en la mayor
parte de los casos; produce los concentrados de jarabe y los vende
a la red capilar de embotelladores que, en mMmas de 200 paises,
tienen licencia para producir, embotellar y distribuir los productos
de la central de Atlanta. Ademas es un importante accionista de las
mayores sociedades holding de produccion directa de las bebidas
de la marca ‘Coca-Cola”, cormo Coca-Cola Enterprises (América del
Norte, UK, Francia, Benelux), Coca-Cola HBC (que opera en buena
parte de los paises europeos, entre ellos Italia), Coca-Cola Femsa
(Ameérica Central y Latina) y Coca-Cola Amatil (Oceania).

SMI Centroamericana S.A. de C.V

Las oficinas y los almacenes de SMI Centroamericana se encuentran en una construccion
moderna en la delegacion Gustavo A. Madero, uno de los mas grandes distritos industriales de la
Ciudad de Meéxico, a pocos minutos de las principales arterias de comunicacion. El personal nativo
altamente especializado proporciona un servicio de elevada calidad en las actividades de:

> promocion comercial de las maquinas fabricadas por SMI y SMIPACK, proponiendo al cliente las
soluciones mMmas adecuadas para alcanzar los objetivos de venta y eficacia operativa deseados;

> asistencia técnica post-venta para la instalacion y el mantenimiento de los equipos;

> suministro de piezas de recambio, con la consecuente optimizacion de los tiempos de entrega
y reduccion de los gastos de transporte. La competencia, la profesionalidad y la disponibilidad
del personal comercial y técnico de SMI Centroamericana representan los factores claves de

los optimos resultados de venta alcanzados en México y en los paises limitrofes.



Sobre gustos no hay nada escrito:
La eleccion de SMI de modernizar las
ineas productivas dedicadas al producto
‘mezclado’.

En Meéxico el proceso
de modernizacion de los
equipos parece no tener
fim y afecta & todos los
principales embotelladores
de The Coca-Cola Company:
FEMSA, ARCA, CIMSA,
BEPENSA, TIJUANA realizan
sustanciales inversiones
en las numerosas lineas
productivas para latas o
PET, dedicadas a refrescos,
al agua y a los demas
productos comercializados.
Asistimos asi a un
crecimiento de la capacidad
productiva de nuevas lineas,
y a un desarrollo dinamico
del embalaje orientado
a responder rapida Yy
eficazmente a un mercado
en continua evolucion.

En esta fase innovadora se
han elegido proveedores
capaces de satisfacer de
modo mejor las exigencias
de los grandes grupos,
tanto con maquinaria de
tecnologia avanzada como

con flexibilidad operativa.

SMII, que contempla
entre sus prioridades
el perfeccionamiento

tecnoldgico constante, ha
sido capaz de responder a
las expectativas de todos

los embotelladores de The

ILLIS



TEMPO Silent Box

Soundproof cabin of compression lines
for PET bottles

-

75 dB(A) @ 1 mt in any direction
Built-in electrical cabinet

Complete accessibility for full
maintenance

In-out silenced air fan

Easy and quick installation

Available also for SIAD MI compressors
already installed

Visit our web-site to find out
all our Services and Customer
Connection

ZZSIAD e

www.slaadmi.com




Coca-Cola Company, que
han reconocido el empefo

puesto en asegurarles
la posibilidad de ofrecer
o EMBOTELLADORAS
un servicio adecuado a
sus clientes y un notable
rendimiento econdmico en Las marcas de Arca:

las inversiones realizadas.

Se han apreciado en

particular: la presencia Coca-Cols, Coca-Cola

in  situ de un servicio Light, Sprite, Sprite Light,

de asistencia técnica Fanta, Fresca, Manzana Lift,

la disponibilidad para Delaware Punch, Senzao,

Kin-light, Mickey Aventuras,
Ciel, Club Soda, Lourdes,

Purasol, Sierra Azul, Sierra

comprender las exigencias
de cada cliente y proyectar

la modernizacion de cada

Imea productiva, el plazo Azul (Mineral), Topo Chico,

minimo de entrega de las Joya, Joya Light, Bimbo,

magquinas. Manzanita Kris, Sangria

Adernas se ha acogido Don Diego, Tipp, Topo Chico

positivamente la Flavors.

optimizacion de los costes
de mantenimiento, gracias
al uso de repuestos
comunes entre las diversas
maquinas instaladas por
cada embotellador.

Recientemente, SMi |
ha firmado acuerdos
comerciales con las

principales embotelladoras
de The Coca-Cola Company
en Meéxico. La sociedad
“dugos del Valle”, que
pertenece al grupo ‘Coca-
Cola Femsa”, ha decidido
incrementar laproductividad
de numMmerosas lineas
mediante la adguisicion de
empaquetadoras de alta
velocidad, entre las cuales
destacan la SK 800PFP (max.
B0 ppm) para el embalaje
de latas en una o dos pistas,
y una SK 800PFP (max. 80
pprm) para embalar botellas
de vidrio. El Grupo "‘CIMSA’,
con la reciente adqguisicicidon

ILLIS



La tecnologia SVl al servicio
de ARCA

En las numerosas lineas de embotellado del grupo ARCA se

han instalado mas de 20 empaqguetadoras hi-tech fabricadas
por SMI. A partir de 2000, affio en gque se suministro la
primera magquina, nace una estrecha colaboracion entre las
dos empresas, gracias sobre todo a los elevados estandares
de calidad de las empaquetadoras SMI y a la garantia de
un servicio de asistencia técnica post-venta con stock de
repuestos in situ. Por estas razones ARCA ha confiado en
la experiencia de SMI para la renovacion de las plantas de
Culican, Juarez, Matamoros y Medicali. En el afo 2000, en
cada una de estas plantas de embotellado SMI instald una
empaquetadora LSK 35F y las correspondientes cintas
transportadoras dedicadas al embalaje del innovador envase
de productos ‘multigusto” (mezclado). El proceso de mejora
de los equipos en el proximo ano sera extendido también a
las otras plantas del grupo ARCA.

de una empaqguetadora LSK
35 F (max. 35 ppm) junto
con una colocadora de asas
de la serie HA, se ha dirigido
en cambio hacia una idea
innovadora de embalaje,
vya que no es frecuente
encontrar en el mercado
mexicano paquetes dotados
de asa.

En la empaquetadora LSK
35 F se realizan botellas de
PET de diversa capacidad
(entre o025 y 3 1) y
formato, segun la flexibilidad
operativa de la maquina.
Las principales
embotelladoras de The
Coca-Cola Company han
confiado en la experiencia
de SMiI para satisfacer
las sefhales lanzadas de
las tendencias de los
consumidores de refrescos
y agua. Las investigaciones
demuestran de hecho que
el consumidor desea cada
vez mMas adquirir paquetes
gue contienen botellas de
la misma capacidad, pero
de diferente sabonr. Se
realizan por tanto paquetes
que contienen botellas
‘multigusto™ por ejemplo,
un paguete con B botellas
contiene dos de Coca-Cola,
dos de Fanta y dos de agua
Ciel.

El paguete multi-producto,
mas conocido como
‘mezclado”, nNno es nuevo
para el mercado mexicano,
ya gue es disponible desde
hace anos en varios puntos
de venta. La novedad de
este proyecto consiste
en la automatizacion del

embalaje.



Con este fin, SMI ha

estudiado un sistema de
cintas transportadoras
a la entrada de la
empaquetadora LSK para
canalizar las botellas
dependiendo del sabor,
mientras a la salida se
ha dispuesto un tramo de
cintas transportadoras
con rodillo para garantizar
el enfriamiento del paquete
antes de la paletizacion
manual.

ILLIS

ENVMBOTELLADORAS ARCA.
Un poco de historia

Embotelladoras Arca se cred
en el ano 2001, mediante la
integracion de tres de los
grupos embotelladores mas
antiguos de MNMeéxico: Argos,
Arma y Procor Nace asi
el segundo embotellador
mas grande de productos
The Coca-Cola Company en
Meéxico y Ameérica Latina.
La sociedad se constituye
con el objetivo de aumentar
el valom, ofreciendo a los
consumidores un optimo
servicio Yy una gama
completa de productos de
alta calidad, competitiva vy
compuesta por prestigiosas
marcas. Con sede en
Monterrey, tiene un contrato
con The Coca-Cola Company
para el embotellado y Ia
distribucion de las bebidas
pertenecientes a la central
de Atlanta en el norte de
Mexico, principalmente
en los estados de Nuevo
Ledn, Coahuila, Sinaloa, Baja
California, Baja California Sur
y Tamaulipas. Ademas, vende
bebidas de su propiedad
y distribuye productos de
otras marcas. Cuenta con 13
plantas embotelladoras y 680
centros de distribucion, para
servir cada dia a mas de 15
millones de consumidores.
Desde el afno 2007 ha
ampliado su cartera de
productos, introduciendo
tentempiés de Ila marca
Bokados, y desde marzo de
2008, despues de firmar

un acuerdo para adquirir
The Coca-Cola Argenting,
ha ampliado su actividad en
Sudameérica. Embotelladoras
ARCA invierte tiempo,
conocimiento vy recursos
para favorecer el desarrollo
econdmico local, y esta
comprometida con el medio
ambiente mediante el
desarrollo de importantes
proyectos para el reciclaje
de envases de plastico.

Arriba: El encuentro entre

el Sr. Raul Montemayor
de ARCA y el Sales Area
Manager SMI de Mexico,

Sr Boberto Cavagnis.



Nueva empaquetadora LSK:

ien solo 10 metros toda la tecnologia que necesitas!

Precio competitivo, costes de explotacion
reducidos, estructura modular, simplicidad
de uso, dimensiones reducidas: ien sdlo diez

metros toda la tecnologia que necesitas!

La nueva serie LSK alcanza una velocidad
maxima de 35 ppm y esta preparada para
envasar paquetes en solo film, plancha de
carton + film, bandeja de carton, bandeja de

carton + film.

SMI SERIE LSK:

la compacta de competicién.

__/smigroup

Bottling & Packaging Solutions

> shrinkwrappers and tray packers > wrap-around casepackers > PET blow moulding machines > conveyor systems

SMI S.p.A. -Via Piazzalunga, 30 - 24015 San Giovanni Bianco (BG) - ITALY

Tel. +39 0345 40111 - Fax +39 0345 40209 - info@smigroup.it - www.smigroup.it




SECTOR AGUA & CSD
5100 Tibet Spring Water
Tibet Glacier M\W. Co. Ltd.
Lhasa (Tibet), China

>»> encartonadora

SMI WP 350

Al lado: las ‘prayer
flags” reciben a

los visitantes en la
cadena montafhosa de

Nyenchen Tanggula

ILLIS

El embotellado en

El agua "5100" nace a 5100 metros sobre el
nivel del mar de la fuente de Dongziong, al sur
de la cadena montanosa de Nyenchen Tanggula,
en el altiplano Qinghai-Tibet, uno de los pocos
lugares del mundo sin contaminacion. Por este
motivo, "5100", pura, limpia y sin contaminar,
puede ser considerada un apoyo a la salud.

La planta de embotellado pertenece a la
sociedad Tibet Glacier Mineral Water C. Ltd
(situada cerca de la capital Lhasa a 4.300 m
sobre el nivel del mar), fundada en el ano 2005
como una de las inversiones comerciales mas

importantes en Lhasa de los ultimos afos.

12

"la cima del mundo”




‘Es una carretera azul celeste que lleva

afecto desde la patria hasta las regiones
fronterizas. De ahora en adelante
los montes no seran tan altos y las
carreteras Nno seran tan largas, reuniendo
alegremente a las diferentes etnias.”

Texto de la cancion ‘Carretera
Celeste”, compuesta por la poblacion
tibetana e interpretada por el
cantante tibetano Basang para
celebrar la apertura al trafico de la
limea ferroviaria Qinghai-Lhasa el 1
de julio de 2006. ElI "Tren del cielo”,
la linea ferroviaria mas elevada
del mundo - la mas larga situada
en el altiplano- ha incentivado
considerablermente el desarrollo del
mercado tibetano , inyectando nueva
vitalidad a Ila economia de esta
region conocida en todo el mundo
por los mMmonjes budistas. Esta
nueva infraestructura avanzada
tecnoldgicamente \A al mismo
tiempo, amiga del medio ambiente,
en el imaginario colectivo tibetano
representa un puente hacia la
felicidad gracias a la creacion de
nuevas oportunidades de trabajo
para los habitantes del Tibet, que
a partir de ahora pueden disfrutar
de un nuevo y eficiente medio de
transporte.

PEKIN-LHASA:
un viaje increible en
el "Tren del Cielo”

La linea ferroviaria Pekin-Lhasa,
conocida también con el nombre de
‘limea del Quinghai-Tibet”, conecta
las dos capitales de China y Tibet,
recorriendo en 48 horas los 4200

kmm que las separan. Su recorrido

incluye 44 estaciones y permite la
circulacion de 8 trenes al mismo
tiempo. Los trabajos de construccion se iniciaron en 1956 vy
el tramo final se inauguro el 1 de julio de 2006.

El “Tren del Cielo” es una maravilla de ingenieria que pasa
por encima de inaccesibles tramos montanhosos, hasta una
altura de 5.029 m sobre el nivel del mar, y viaja por la via
mas alta del mundo; la primacia pertenecia antes a un tramo
ferroviario de apenas 30 kildmetros, que, a una altura de
cuatro mil metros, serpentea a los pies del célebre Machu
Pichu en PeruJ. Los vagones estan presurizados y climatizados
como los aviones, con cristales de alta proteccion contra los
rayos ultravioleta, ya que el 80% de la via esta situada a una
altitud de mas de 4000 m. La estacion mas alta es la de
Tanggula, a mas de 5000 metros sobre el nivel del manr.
Mas de la mitad del recorrido transcurre por tramos de
tierra en perenne estado de congelacion (permafrost), con
temperaturas a muchos grados bajo cero. Se han excavado
7 tuneles (entre los cuales destaca el Tunel de Fenghuoshan,
de 1338 m de longitud, realizado a una altura de 4.805 m
sobre el nivel del mar) y se han construido 286 para permitir

el paso por las desoladas, inaccesibles y virgenes montafnas

tibetanas.

13



Por otra parte, el “Tibet
Express” ha favorecido Ia
difusion del agua mineral
“5100", que nace en los
glaciares tibetanos a 5.100
m de altitud (de aqui el
nombre) y que, viajando en
la nueva linea ferroviaria, se
distribuye en China y también
en el extranjero. La sociedad
Tibet Glacier Mineral Water
Co. Ltd, embotelladora del
agua "5100", ha disfrutado
en particular de las ventajas

Tibet:

econdmicas ofrecidas
por el nuevo sistema de
transporte. ‘La realizacion
de la linea ferroviaria Qinghai-
Tibet se inicid antes de la
construccion de nuestra
fabrica”, declaro Jiang
Xiaohong, Director General
de Tibet Glacier Mineral
Water Co. Led,

una entrevista concedida a

durante

China Radio International, “lo
que significa que llegamos

despueés de haber recibido

la noticia. El primer

ano de funcionamiento
despues de la apertura
al trafico ha demostrado
que tomamos la decisidn
acertada”. Las ventas del
agua "5100" han aumentado
considerablemente ya que,
con una capacidad productiva
de 300000 toneladas/afo,
la empresa representa la
mayor embotelladora de

agua del Tibet.

‘deposito de agua de Asia’

u En Qinghai-Tibet se
encuentran los nacimientos
de los mayores rios que
fluyen por China y por Asia
sur-oriental. Los glaciares
tibetanos de hecho alimentan
los rios Brahmaputra,
Mekong, Yangtze, Indus, Rio
Amarillo y Salween. Ademas,
el “Techo del mMundo”
tiene fama de albergar
numMmerosas especies de la
fauna de montafna, capaces
de reproducirse y sobrevivir
solo en un contexto
ecoldgico ‘especial’, primitivo
y sin contaminar. El agua
mineral del altiplano es uno
de los principales recursos
comerciales de la region. A
partir del afno 2006 la linea
ferroviaria Qinghai-Lhasa
ha reducido los costes de
transporte, haciendo posible
asi la distribucion en China y

en el extranjero.

s
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- SMI EN CHINA

El empefo constante por conseguir la satisfaccion plena del cliente ha llevado
a SMI a estar presente directamente en el territorio chino con dos oficinas
de representacion situadas en los polos industriales de Nanjing y Guagzhou. La
colaboracion con personal nativo altamente especializado y constantemente al dig,
asegura un servicio de calidad elevada tanto en lo que respecta a las actividades
comerciales como al servicio de asistencia técnica para la instalacion y el
mantenimiento de los equipos. Ademas, el suministro de las piezas de repuesto in
situ permite optimizar los tiempos de entrega y reducir los gastos de envio.

La competencia, la profesionalidad y disponibilidad del personal comercial y técnico
de las oficinas SMI en China representan uno de los factores clave en los optimos

resultados de venta conseguidos por SMI en este area.

) SMI y “S5100”:

Juntos a gran altura

] Tibet Glacier Mineral de tratar con cuidado el
Water Co. Ltd esta en proceso de embalaje del
poder de la supremacia producto, distribuido en
mundial como planta China y en el extranjero.
embotelladora situada en la Consciente de esta
altitud mMmas elevada sobre exigencia, Tibet Glacier
el nivel del mar. Mineral Water Co. Led
Con una capacidad ha elegido a SMl para
productiva de 300.000 el suministro de una
toneladas/afno, la empresa encartonadora wrap-
es la mayor embotelladora around de Ila serie WP
de agua del Tibet. modelo 350, para integrar
Su ubicacion geogréafica a en la linea de embotellado
4.300 m sobre el nivel del de 25.200 BPH.
mar exige el uso de una Por tanto, podemos afirmar
tecnologia de embotellado que |las empaguetadoras
avanzada, que permite SMI se instalan en todas las
a la empresa afrontar partes del mundo, siendo
constantemente desafios disefiadas para afrontar
dificiles dictados por las diariamente condiciones
condiciones climaticas climaticas extremas.
extremas. El embalaje en caja de
Por otra parte, no debemos carton ondulado es
subestimar la necesidad considerado la solucion ideal
15
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para la comercializacion
en todo el mundo de los
productos de Tibet Glacier
Mineral Water Co. Ltd. El
tipo de envase realizado
con la encartonadora
wrap-around SMI ofrece de
hecho importantes ventajas
durante el transporte:
las botellas de PET que
se encuentran en su
interior estan protegidas
contra golpes, abrasiones
y tensiones mecanicas, ya
que el espesor del carton
actua como amortiguador
durante la manipulacion.

El agua mineral "5100" se
distribuye en botellas PET
cuadradas con capacidad
0,33/05/1 I, y en botellas
PET cilindricas de 15 |. Las
botellas mas pequenas, de
033 vy 05 | se embalan
en el formato tradicional
4xB8, mientras que para las
botellas de 1 y 1.5 | se ha
elegido el formato 3x4.

16

La decision de la empresa
tibetana de
con SMI ha

positivamente en la optima

trabajar
influido

reputacion que SmMmigroup
tiene en todo el continente
asiatico, donde desde hace
afos es considerado un
socio altamente cualificado
y de confianza. Sodlo en
China se han instalado mas
de 350 empaqguetadoras
SMI, de las cuales el 40%
son empaguetadoras wrap-
around. Ademas, para hacer
frente a las condiciones
climaticas extremas del
‘techo del mundo”, Tibet

Glacier Mineral Watenr
Co. Ltd ha confiado en la
eficiencia de la tecnologia
SMI, cuyas empaquetadoras
se distinguen por el disefo
flexibilidad

elevado

modular, la

operativa Yy el
rendimiento, gracias a la
completa automatizacion de
los procesos, a la gestion
electronica de los ejes de
la maquina y al cableado
de bus de campo. Ademas,
podemos incluir entre los
factores determinantes
para la eleccion del
producto SMI el precio
competitivo y el servicio
de asistencia técnica post-
venta garantizado por las

fillales chinas de Nanjing vy

Guangzhou.
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SECTOR AGUA & CSD
Suntory

Grupo Suntory Ltd.
Kumamoto, Japon

> empaqguetadora

SK 450 T

Arriba: el volcan Aso en la
ciudad japonesa

de Kumamoto

IS
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El film termorretractil: un embalaje
innovador para el mercado japones.

El lanzamiento del agua mineral natural
‘“Tennensui Aso” en el mercado japonés
representa una novedad interesante, tanto
por la tipologia del producto presentado,
‘new entry” en la amplia gama propuesta
por la empresa, como por el “look” del
envase. De hecho, en Japdn la mayor parte

de los productos se distribuye en caja de
cartdn. Suntory limited ha introducido el _— 4
uso del film termorretractil confiando en

la tecnologia avanzada de las maqguinas

SMIl. Este tipo de envasado ofrece una

alternativa econodmica al cartdn y tiene

un rol clave en el marketing del producto, 4
ya que el uso del film impreso permite

reproducir imagenes que capturan la atencion

del consumidor. Los envases realizados con filmm termorretractil son ademas
mas manejables, ligeros y faciles de reciclar



El dinamismo de Suntory
Limited se sintetiza
eficazrmmente en el eslogan
de la empresa “Yatte
Minahare!” (Go for itl). El
ceélebre grupo japonés esta
decidido a suministrar
productos de un sodlo sabor
que satisfagan el paladar
y sean al mismo tiempo
esteéticamente apetecibles.
Es consciente de que los
gustos de los consumidores
cambian continuamente vy
se empefia en adaptar la
produccion a las tendencias
de mercado. La sociedad
de Osaka es ecléctica
tanto en la variedad de los
productos propuestos, como
en la innovacion constante
de los envases. De hecho,
reconoce la importancia del
envoltorio para atraer la
atencion del comprador vy
para suministrar informacion
sobre su contenido. En 2008
Suntory Limited ha invertido
en la instalacion, en la planta
de Kumamoto, de una linea
de PET de 368000 BPH
para el embotellado de agua
mineral natural Tennensui

“Aso”, dirigiendose a SMI
para el suministro de una
empaqguetadora SK 450T:
las botellas cuadradas de 2 |
se elaboran en formato 3x2
solo film, mientras que las
botellas cilindricas de 05 |
se confeccionan en bandeja y
film en formato 6x4.

La serie de empaquetadoras
SK se compone de maquinas
automaticas para el embalaje
de envases de plastico, metal
o vidrio. Segun el modelo
elegido, es posible realizar
los siguientes paqguetes: solo
film, plancha de carton y film,

bandeja de carton, bandeja
de carton y film, alcanzando
una velocidad maxirma de 360
paguetes por minuto.

Todos los modelos SK disponen
de un sisterma electronico de
agrupacion del producto vy
estan equipados con una o
dos pistas. Ademas el cambio
de formato es automatico y
el grupo de bobinas de fim es
controlado electronicamente
por un mMmotor brushless.
Esto garantiza no solo
una constante Yy perfecta
regulacion de la tension
del film, sino también una
mayor precision durante
la operacion del corte. Por
consiguiente, las cualidades
esteéticas del paguete se han

mejorado notablemente.
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Los origenes de Suntory

La fundacion de Suntory
Limited se remonta al ano
1899, cuando Shinjiro Torii
abre en 0Osaka wuna tienda
para la distribucion de vino
de importacion y comienza a
producir y a vender el suyo
propio ‘Suntory’. En 1921 las
facturacion se incrementa y se
funda la sociedad “"Kotobukiya”,
que en 1963 cambia la
denominacion a “Suntory” (que
da nombre al farmoso producto),
y comienza también a producir
la homonima cerveza. En 1997
la empresa se convierte en
embotelladora y distribuidora
autorizada en Japdn de los
productos de Pepsi Cola.
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Suntory:
Una gama de productos gue satisface

los gustos de cada consurmidor

u Suntory Limited es la
sociedad de produccion vy
distribucion mas antigua
de bebidas alcohdlicas de
Japon vy, a traves de los
afos, ha ampliado la propia
actividad en Asia (sobre
todo en China), en Estados
Unidos y en Europa (en
particular en Escocia y en

Francia).

Ha consolidado su éxito
gracias a la capacidad
para diferenciar la gama
de productos y mantener
el ritmo con la evolucion
de los gustos de los

consumidores.

Las bebidas vendidas por
el conocido grupo japonés
representan la respuesta a
las exigencias de mercado
para las diferentes

categorias de bebidas:

> LEMON es una bebida
auténtica japonesa a base
de té verde, lanzada en el
afo 2004

> el te SUNTORY OOLONG
TEA se ha convertido en

una marca muy famosa

> BOSS es un café en lata

definido como “El café amigo
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de los trabajadores”

> PEPSI es |la conocida
bebida con sabor a cola

> la bebida DAKARA tiene
una reputacion como
‘bebida saludable diaria”

> SUNTORY NATURAL WATER
es un agua natural que nace
en un lugar sin contaminar.

El objetivo de la empresa es
enriguecer su oferta, "para
gue cada consumidor pueda
disfrutar de su bebida
preferida, en cualguier
lugar y momento”
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Agua para
la vida

Suntory Limited promueve
la defensa del medio
ambiente, como demuestra
el eslogan “water for life”
gque expresa el esfuerzo
del grupo en proteger
el agua, fuente de vida e
‘infinito y precioso recurso
de la tierra’”. La empresa
expresa su deseo de
trabajar a favor de una
sociedad sostenible “llena
de personas y naturaleza” e
invierte en actividades para
la proteccion de los espacios
verdes, desarrollando
sobre todo productos eco-
compatibles y reciclables.
Entre las iniciativas mas
recientes se encuentran
el programa para la
proteccidn de los bosqgues,
llamado “Bosqgue de Agua
Natural”, y la apertura de la
“Suntory School of Forest
and Water” para educar a
los ninos en el respeto al
medio ambiente. Suntory
Limited es consciente de
gue muchos ingredientes
de sus productos son dones
de la naturaleza, y por ello
muestra determinacion en

preservarlia.



SECTOR AGUA & CSD

Arabian Aerated Water Co.
Sinalco International
Jaber, Jordania

> sopladora

SMI SR 8

> empaquetadora

SMI SK450 P

Al lado: el Ministro de la
Industria y Comercio de
Jordania, Sr. Amer
Al-Hadeedy, corta la

cinta de inauguracion.

IS
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Quien es Arabian Aerated Water Co.

La sociedad se funda en 18953 en
la ciudad de Basrah, en el sur
de Irak, para el embotellado de
bebidas de Ila marca “Sinalco’,
con la autorizacion de Sinalco
Imnternational GmbH & Co. KG. La
produccion Y comercializacion
se inicia en 1954 vy, tan sdlo dos
afos después, se constituye una

segunda sociedad en Bagdad, que
se convierte después en la sede central de la empresa.

El éxito inmediato y la creciente demanda llevan a AAWC a instalar lineas
posteriores productivas en 1886 y a constituir una nueva sociedad en el
ano 2000. Las bebidas de origen aleman se convierten asi en ‘lideres” del
mercado iraki de refrescos. Al lanzamiento de dos lineas de embotellado
en el ano 2005 |le sigue -en 2008- la inauguracion en Jordania de las

instalaciones de Al Jaber.
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Después de Ila reciente
celebracion de su centenario
2005,

celebra la inauguracion de una

en el ano Sinalco
limea de embotellado PET en
Jordania.

iraki

La sociedad Arabian

Aerated Water Co., que
durante 55 afnos ha sido joint
venture con la alemana Sinalco
International, ha anunciado
un proyecto de expansion
comercial en la zona franca
sirio-jordana de Al-Jdaber.

La nueva unidad productiva se
dedica al embotellado de las
bebidas

sabores como:

de diversos
Cola,
Cito, Cloudy Lemon

‘Sinalco”
Orange,
Manzana,
y Mulbernry.

La ceremonia de inauguracion

ha acogido participantes
de los mas altos cargos
politicos y empresariales;

la nueva planta ha abierto

sus puertas al Ministro de
INndustria y de Comercio
jordano Amer Al-Hadeedy, al
Ministro de Economia y de
Comercio de Siria Amer Lufti,
al Director General de Sinalco
International Sr. Mongi Goundi,
y al Deputy General Managenr
de Arabian Aerated Water Co.
Sr. Hussain Al-Rahmani.

SMI ha tenido el privilegio de
participar en el prestigioso
acontecimiento a traves
del suministro de la propia

maquinaria para el soplado
de las botellas de PET y el
embalaje secundario.

Se puede por tanto afirmar
que el personal técnico vy
comercial de SMI ha apoyado
Arabian Aerated Water Co. en
este importante proyecto de
desarrollo.

La apertura de la planta de

Al  Jaber ha sido acogida

O = .
-0 Sinaka & Sinalco 5 Sinalco %
[ i Sinaleo % Smalco

Simalco % Sinalco % Sinalco %
o %

Sinalco %
inalco %
nalco &
Sinaleo &

Sinalco &

Arriba: algunos momentos de la ceremonia de inauguracion de las instalaciones de Al Jaber

Abajo: el Sr Hussain Al-Rahmani, Subdirector General de Arabian Aerated Water
Co. y el Sr. Mongi Goundi, Managing Director de Sinalco International durante la

entrega de la placa commmemorativa del dia. m

23 3



De izquierda: e/ Deputy General Manger de Arabian Aerated Water Co,

Sr Hussain Al-Rahmani, el Ministro de la Industria y Comercio
de Jordania, Sr. Amer Al-Hadeedy y el Ministro de Economia
y Comercio de Siria, Sr Amer Lutfi
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positivamente por los
numMerosos habitantes de
la zona y por mas de 50
personas pertenecientes
al personal de la empresa.
Las bebidas "Sinalco” se
venderan inicialmente en
Imrak, Jordania y Siria, vy
sucesivamente tambiéen en
Arabia Saudi.

m 7 agosto 2008: un dia
que sefnala la expansiéon de

Sinalco en Oriente Medio.

Al Jaber, 7 Agosto 2008.
La apertura oficial de la
nueva unidad productiva de
Sinalco en Jordania se ha
desarrollado con una gran
celebracion, que ha acogido
a numerosas autoridades
procedentes de Jordania,
Siria, Irak y de los paises
limitrofes.

El acontecimiento ha tenido
un gran eéxito entre los
invicados, los cuales han
apreciado de cerca la
tecnologia de vanguardia de
las maquinas instaladas.

De hecho, Arabian Aerated
Water Co. ha confiado en la
experiencia de SMI para el
suministro y la instalacion
de una sopladora rotativa
con 8 cavidades (modelo
SR8) y una empaqguetadora
para embalar botellas de
PET con falda y film.

A partir de una valoracion
precisa de las expectativas
del cliente, SMI ha trabajado
en el estudio de una nueva
botella PET de 225 | vy
para encontrar la mejor
solucion para el embalaje
secundario de las botellas
ya existentes (0,33/1/1,5 1.



Embalaje flexible y diferente como sus consumidores

Las cuatro botellas,

sopladas por las ocho Para satisfacer las tendencias del mercado y las preferencias

cavidades a una velocidad de todos los consumidores, las bebidas de la marca “Sinalco”
de 12.000 bph (1.5 D, se

embalan después por una

proponen una gama amplia y flexible de capacidad y tipo de
envase. Las dimensiones de las botellas varian de 0,33 a 225 |,
empaguetadora SK 450P distribuidas en vidrio, en PET y en lata.
en los formatos 4x3 sdlo La original y legendaria botella de vidrio “Sinalco” es disponible para
filmm y falda +film (0,33 1) y

3x2 solo film y falda+film (1/

las bebidas:
> Sinalco Cola A Y

P,

> Sinalco Cola light

151225 ). ' e
> Sinalco Orange fh T :
> Sinalco Apfelschorle 0 g ﬂ
> Sinalco Zitrone -
Para las botellas en vidrio, la marca alemana prefiere el PET,

innovador y respetuoso con el medio ambiente.

Sinalco
Ayer y hoy

‘Sinalco” es el nombre latina “‘sine alcohole”, sin
de una bebida sin alcohol alcohol.
a base de fruta, creada en Desde 1907 esta bebida
1902 por el psicoterapeuta alermana parte a la

aleman Friedrich Eduard
Bilz.

En un primer momento la
llamao "Bilz Brause”.

Es un elixir de salud
compuesto por una mezcla
de siete frutas tropicales
y tiene tanto eéxito que
explica la multiplicacion de
las imitaciones; en 1905
se registra la marca con
un  nombre nuevo, para
garantizar su tutela.
Despuées de nuUMEerosos
concursos llevados a cabo
por la clientela, se decide
el nombre de "Sinalco”, que
proviene de la expresion

conguista del mundo, en
particular de Ameérica del
Sur y de Oriente Medio.

En 1937 se crea el circulo
rojo que se convierte en su
emblerma y, en ocasion de
sSu cincuenta aniversario,
se realiza una botella de
esta forma caracteristica.
En 1994 los derechos de
la marca son adquiridos
por el grupo Hovelmann
y se constituye Deutsche
Sinalco que se transforma,
3 afnos después, en la
Sinalco International GmbH
& Co. KG.

Después de un siglo de su
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creacion, la popular bebida
obtiene un segundo triunfo:
en 2003 - sdlo en Alemania
- se vendieron 100 millones
de litros (frente a los 41
millones de 2002), mientras
que en el ano 2004,
despues del lanzamiento
en el mercado de la botella
de 05 | - que sucede al ya
establecido envase de 1 |
- se vendieron 184 millones
de litros.

Hoy las bebidas “Sinalco”
se pueden adquirir en mas
de 85 paises y, ademas del
producto original, que se
vende desde 1905, la casa
alermana ofrece diferentes
sabores: naranja, limaon,
cola, pomelo, frutas del
bosqgue, algunos de ellos en

version “light”.

Sinalco International GmbH
& Co. KG es el propietario

mundial de la marca vy

actua como franquicia,
concediendo el derecho
a comercializar sus

productos a numMerosas
empresas filiales en
diversos paises.

La sociedad alemana ha
creado una relacion de
estrecha colaboracion
con sus socios, para qgue
se respeten en todas
partes las directivas de
la casa madre en cuanto
al suministro de esencias,
recetas de produccion,
acuerdos de distribucion
y empleo de aplicaciones

tecnologicas.

Qfaﬁ meckt.

i/
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Los envases de
PET y el respeto por
el medio ambiente

La oficina teécnica
de SMil, dedicandose
constantemente al

diseno de nuevos envases
PET, propone al cliente
soluciones innovadoras, gque
permiten limitar la cantidad
de material utilizado para

favorecer I|la reduccidon de

los costes energeticos.
Por este motivo juega
un papel importante el
“lightweighting”, es decir,

un estudio del diseno de la
botella dirigido a reducir
drasticamente el peso de
las preformas, basandose
principalmente en el calculo
del “top load’, o sea, la
carga maxima que la botella
puede soportar durante la
paletizacion. El resultado
es un beneficio notable
en cuanto al respeto al
medio ambiente, gracias al
menor uso de sustancias
procedentes del petroleo. Se
produce ademas un ahorro
de energia eléctrica debido
a la disminucion del calor
necesario para modelar el
material. Por otra parte
no hay que subvalorar las
ventajas ligadas al reciclaje
del envasado, que siendo mas
sutil, se puede comprimir
mas facilmente y ocupa
menos espacio durante la

recogida de basura.
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0,33 litros
1,00 litros
1,50 litros
2,25 litros
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Rawdatain.

SECTOR AGUA & CSD
Al-Rawdatain

Al-Rawdatain Water Bottling Co.

Safat, Kuwait

>»> encartonadora

SMI WP 300

>> empaguetadora

SMI SK 350 T

>»> colocadoras de asas
SMI HA 35

>»> divisor

SMI DV 500

>> cintas transportadoras

ILLIS

Al Ravwdatain en breve

La fundacion de Al Rawdatain Water Bottling Co. se remonta al afno 1980.
En 1983 se inicid con el embalaje y la comercializacion de la homonima
agua mineral, con gran eéxito entre los consumidores por su frescura,
pureza y rigueza de minerales. La diferenciacion de la demanda durante
los afos sucesivos determind la introduccion en el mercado de nuevos
productos y la utilizacion de envases innovadores. La empresa propone
ademas el suministro y la instalacion de sistemas para el calentamiento
del agua. Después de ser sometida a un escrupuloso analisis por el
laboratorio para garantizar los mas elevados estandares de seguridad
y calidad, el agua se embotella en envases PET y se distribuye en
Kuwait y en el extranjero gracias a la utilizacion de un eficiente sistema
logistico.

A inicios del afno 2008 Al Rawdatain Water Bottling Co invirtio en la
ampliacion de la gama productiva, introduciendo en la propia planta de
Safat una linea nueva PET de 18.000 bph, para la cual ha adquirido a SMI
las maqguinas de embalaje y las cintas transportadoras desde la salida

de la etiquetadora hasta el paletizadonr.
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El agua “dulce” en Kuwait:

UnN recurso precioso

En la zona norte de
Kuwait, en un entorno de
propiedades geologicas
Unicas en el mundo, se
encuentra la region conocida
como “Al-Rawdatain”, del
arabe "Rawda” que significa
‘tierras de jardines, ricas
en agua y exuberante
vegetacion”. El nacimiento
geoldgico de este oasis
en el desierto y en toda
Kuwait se remonta a la
era paleozoica: el elevado
nivel de calidad del agua que
fluye se logra gracias al flujo
de las lluvias que, después
de millones de afhos, la
han enriquecido con sales
minerales de importantes
propiedades naturales. En

el pasado la unica fuente

de agua potable en Kuwait
provenia de la lluvia y de la
existencia de grandes pozos,
los principales situados
en Udailliah, Shamiya,
Adilliya, Hawally y Nugra:
se trataba, en cambio, de
agua salada e impura. En
una region caracterizada
por precipitaciones muy
escasas, un recurso
alternativo consistia en
explotar los rios Shata
Al Arab y Al-Basra con
especiales naves a vela.
Con el desarrollo del pais,
el aumento de la demanda
de agua dulce ha hecho
necesaria la construccion
de instalaciones para la
destilacion y la desalinizacion

del agua del manr.
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Ademas, la busqgueda
constante en el subsuelo ha
conducido al descubrimiento
del nacimiento de Al-
Rawdatain, la fuente mas
antigua y mejor de agua
potable en Kuwait.

En el subsuelo, se encuentra
un agua rica en sales
minerales naturalmente
disueltas en su interior
Estas propiedades la
distinguen de Ilos demas
tipos de agua potable
disponibles en las regiones
deseérticas, obtenidas
mMediante procesos quimicos
para la eliminacion de la sal
y para la depuracidn, como
la oOsmosis inversa y la

filcracion del carbono.

«Agua, agua por todas
partes y ni una sola gota
para beber» gritaba el
“Viejo Marinero” del poeta
inglés Samuel Coleridge en
una batalla hace dos siglos.
Dentro de poco el “‘Marinero”
podria no ser el uUnico en
mirar desesperado una
extension de agua salada.
Menos del 1% del agua del
planeta es dulce, y se esta
agotando rapidamente: se
prevéee que el numero de
personas gue actualmente
no disponen de suficiente
agua - il millones -
crecera exponencialmente
hasta el 2050.

Basandonos en estas
estimaciones ha surgido
la idea de “producir”
agua potable, lo cual ha
determinado la difusion a
gran escala de desaladoras
de China, el Golfo Pérsico,

ILLIS

Israel, Espafna, Florida.

La extraccion de agua
mediante procesos
guimicos ha aumentado
en casi un 50% en los
dltimos tres afnos y, segun
estadisticas recientes, se
deberia duplicar en menos
de diez afhos. ElI boom de
las desaladoras se ha
registrado principalmente
en las ricas costas de
Medio Oriente, las cuales
han conseguido cubrir
los elevados costes de la
desalinizacion.

Las aguas obtenidas de este
modo se denominan ‘aguas
para beber” o "aguas de la
salud”, ya que sdlamente
las procedentes de fuentes
naturales se pueden
clasificar como las “aguas

minerales naturales”.
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Sistemas Integrados:

Transporte fludo con

las soluciones SV

El agua mineral Al
Rawdatain se embotella
en envases PET cuadrados
en los siguientes formatos:
0,33/0,5/1,5 l, Y se
envasa tanto en cajas
de carton ondulado, con
la encartonadora wrap-
around WP300, como en
paguetes solo filmm y con
un soporte de bandeja, con
la empaqguetadora modelo
SK350T.

Los paguetes envasados en
el formato 5Sx4 (para las
botellas de 0,33y 05 1),y en
formato 3x2 (botella de 1,51)
se envian hacia la maquina
HA 35 para l|la aplicacion
de un asa, mientras que
los demas la atraviesan
solamente de paso.

Uun divisor-encanalador
modelo DV500 se encarga
de la clasificacion de
las botellas cuadradas,
recibiendo los productos
sueltos en una sodla fila,
repartiéndolos en mas
filas y canalizandolos hacia
las maquinas de embalaje
secundario.

Todas las maqguinas SMI
se realizan con materiales
de primera calidad, que
garantizan una fiabilidad
operacional y una duracion
en el tiempo.

El uso de componentes
resistentes al desgaste
reduce ademas las
operaciones de limpieza
Y mantenimiento,
disminuyendo notablemente
los costes de gestion.

Al Rawdatain Water Bottling
Co. ha confiado en SMI para
la adqguisicion del final de
limea y para el suministro
de todas las cintas
(cransportadoras) para el
transporte, tanto de Ilos
envases sueltos como del
producto envasado.

El proceso de transporte
del producto se efectua
de un modo fluido Yy
constante, garantizando al
mMmismo tiempo la maxima
flexibilidad operativa para
poder gestionar variaciones
imprevistas de flujo debidas
a situaciones Iinesperadas
en el funcionamiento de
cada maquina.

Para tal fin el uso de un
sisterma de automatizacion
Yy control de ultima
generacion, junto con
el empleo de sensores

sofisticados, permite
mantener unos niveles
elevados de eficiencia

operativa en todas las
fases del ciclo productivo.
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Las soluciones SMI permiten
una gestion optima de los
flujos del producto, mediante
un estudio detallado de las
dinamicas de acumulacion,
distribucion y transporte vy
se distinguen por:

> una estructura modular
gue se adapta facilmente a
los mas variados tipos de

envases Yy flujos.

> tiempos de cambio de
formato reducidos al minimo
permitiendo asi el cambio
rapido de un formato a otro.

> una fiabilidad operativa
elevada gracias a estructuras
y componentes de acero
inoxidable AISI 304.

> niveles de ruido y de friccion
de los mas bajos del sector

> intervenciones de limpieza y

mantenimiento Mminimas.

> operaciones de puesta en
marcha y manejo sencillas e
iNntuitivas.

> facilidad de uso gracias al
panel de operaciones POSYC

con touch screen LCD.

> consumMmos energeticos Yy
costes del ejercicio de los

mas bajos del mercado




SECTOR CERVEZA

SUN InBev Ukraine
Grupo InBev

Desna - Ucraina

>»> sopladora

SMI SR 20

>»> empaqguetadora

SMI SK 802 F

ILLIS

SUN InBev Ukraine es considerado
el embajador de la cultura de
la cerveza en Ucrania. Desde el
ano 2000 esta empresa sigue y
transmite el meétodo tradicional de
la fabricacion de cerveza, heredado
por la casa madre Interbrew (hoy
INnBev). InBev es la industria mas
grande de cerveza a nivel mundial
y nace de la unidn de Interbrew vy
AmBev. SUN InBev Ukraine es lider
indiscutible en la venta de cerveza
en Ucrania desde hace mas de 7
afos, con una cuota de mercado
que alcanza el 38% (2007), y una
produccion de mas de 10 millones
de hectolitros (2007).

Las plantas de embotellado estan
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situadas en las ciudades de
Desna, Rogan y Yantar. La planta
de Chernigiv Brewery (Desna)
ha entrado a formar parte de
Interbrew en 1999, seguido
por Mykolaiv (Yantar) en 1999 vy
en 2000 por Kharkiv Brewery
(Rogan). En 2006 las tres fabricas
se unieron para formar SUN InBev
Ukraine.




Dirigiendose hacia una
profunda comprension de
los estilos de vida y de
las preferencias de los
consumidores de hoy Y
de manana, |INBev propone
constantemente productos
innovadores y servicios a
medida de las exigencias de
cada consumidor. La busqueda
de nuevas soluciones para el
embalaje asi como el uso
de envases PET representa
un rol importante en esta
estrategia. El polietileno se
usa hace anos en varias

plantas del grupo INBev y ha

resultado ser una eleccion

ganadora en el mercado del

este de Europa. El aumento
de las ventas ha Illevado
a la empresa a invertir
en nuevos equipos para el
embotellado de cerveza en
PET En la planta de Chernigiv
en Desna se ha instalado
recientemente una linea de
altca velocidad de 36.000
bph realizada por Sacmi
Filimng y SMI. Sacmi Filling ha
suministrado una llenadora
80/140/

20, una etiguetadora, un

modelo volo_mas
paletizador de 4 entradas
Yy sus correspondientes
cintas transportadoras de
charnela. La sopladora SMI
de 20 cavidades, modelo
SR20, se encarga del
soplado de las botellas de
PET de 11 a 368.000 bph,
de 21 a 32000 bph y de
21 a 24000 bph. Ademas
SMI ha suministrado cintas
transportadoras para el
transporte de las preformas

y una empaguetadora modelo
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SK 802 F para embalar con
pista doble paguetes en sodlo
film en las configuraciones
Ax3 (112 )y 3x2 (2 ).

IS



InBev & Smi:

Cuidando la calidad

y el medio ambiente

INBEV en sintesis

Con actividad en todo el mundo, INnBev es un productor de
‘cerveza global’.

InBev es una sociedad gue cotiza en bolsa (Euronext: INB)
con sede en Lovaina, en Beélgica. Los origenes de la sociedad
se remontan al afno 13368, y actualmente es el productor
mas importante de cereza del mundo. Siendo una sociedad
orientada hacia el consumidor y con un gran dinamismo
comercial, INnBev gestiona una cartera muy diversificada de
mas de 200 marcas de cerveza.

Entre éstas hay verdaderos ‘iconos’® del sector como
Stella Artois® y Beck's®, marcas multinacionales de fuerte
crecimiento como Leffe” y Hoegaarden® y tantos “campeones
locales” muy apreciados por los consumidores como Skol”,
Quilmes”®, Sibirskaya Korona®, Chernigivske®, Sedrin®, Cass®
y Jupiler®. InBev tiene alrededor de 89.000 trabajadores y
desarrolla su actividad en mas de 30 paises del continente
americano, en Europa y en la zona Asia-Pacifico. En el afo
2007, InBev ha facturado 14.4 mil millones de Euros. Para

mas informacion visite la pagina web: www.inbev.com
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La produccidn de cerveza
es un arte transmitido a
través del tiempo: mas de
6800 anos de experiencia
han permitido a InBev lanzar
al mercado productos en
limea con los mMas elevados

estandares de calidad.
SUN INnBev Ukraine se
ha ganado la confianza
de los consumidores
acompafnando a la

introduccion de tecnologias
de vanguardia meéetodos de
produccion procedentes de
una tradicion secular.

En particular, la instalacion
de una nueva sopladora SMI
en la planta de Chernigiv en
Desna forma parte de un
proyecto de optimizacion de
los costes de soplado y del
aumento de la eficiencia.

La sopladora SR 20, como
todos Ilos modelos de la
gama SR, lleva de serie
el innovador Air Recovery
System (ARS), gue permite
una reduccion drastica
de los costes energéticos
y un ahorro de hasta el
40% en el consumo de
aire comprimido. Gracias
a este sistema, de hecho,
una parte del aire del
circuito de soplado (40 bar)
se recupera y se recicla,
utilizéndola para alimentar
el circuito de pre-soplado
(4-18) y de servicio de la
maquina. En el caso de qgue
el circuito de pre-soplado
o de servicio no aproveche
todo el aire obtenido
éste ultimo puede ser
también utilizado para
alimentar la linea de baja
presion de uso externo



de la maqguina. EI ARS se
compone de dos valvulas de
descarga montadas sobre
cada estacion individual
de estirado-soplado: la
primera introduce aire en el
depodsito de la implantacion
de recuperacion, mientras
la segunda descarga el aire
gue no es posible reciclar
La presion de trabajo del
circuito de pre-soplado
esta controlada por un
regulador electronico,
mientras que la del circuito
de servicio esta regulada
por reductores manuales.
Este sistema innovador
con el que estan equipadas
todas las sopladoras
SMI, aumenta el valor de
los equipos en cuanto al
ahorro energético y eco-

compatibilidad.

El mercado de las botellas
de cerveza de PET

El mercado de cerveza
en botellas PET continua
ganando cuotas de mercado
y consensos por parte de los
consumidores. La busqgueda
de innovacion a traves de la
presentacion de nuevas formas
de embalaje se ha convertido
en parte integrante de Ila
estrategia del marketing, gque
tiene qgque respetar tambiéen

requisitos de tipo cualitativo,
econdmico y ecoldgico.

La cerveza de PET es la prueba de hasta queé punto el
envasado es de forma prominente responsable de las
decisiones de compra. De hecho, en los ultimos afos los
grandes productores de cerveza han obtenido un notable
exito, dirigiendo a los jovenes consumidores esta innovadora
propuesta del PET, pensado como medio para transmitir
la imagen de un producto nuevo, joven, aventurero. Por
otra parte, el uso de polietileno recuerda otro concepto
clave adorado por las modernas estrategias de marketing:
la idea de ‘convenience, es decir, de la comodidad para el
consumidor.

La competencia feroz entre las empresas del sector conlleva
una busqgqueda constante de nuevas soluciones en el campo del
‘packaging”. La diferenciacion de los materiales usados para
el embalaje refleja el intento por despertar la curiosidad y
asegurar las mas recientes tendencias de mercado.
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InBev adquiere Anheuser-Busch:

Posicion de mercado y sinergia

El 13 de julio de 2008,
INnBev y Aunheuser-Busch
anunciaron el acuerdo de
fusion de las dos sociedades,
con el fin de convertirse
en lider mundial de los
productores de cerveza.

La nueva compania se
llamara Anheuser-Busch-

INBewv.

La fusion de Anheuser-
Busch e InBev determinara
el nacimiento del mayor
productor mundial de la
industria de la cerveza vy
uno de los cinco primeros
grupos del mundo del
sector de los productos de

gran consumao.

Sobre una base pro forma
para el 2007, Ila nueva
sociedad habria generado
un  volumen de cerveza
producida de 4680 millones
de hectolitros con ingresos
de 266 mil millones de
euros (36.4 mil millones de
USS), v un EBTIDA de 7.8
mil millones de euros (US$
10.7 mil millones).
La nueva compania
sera geograficamente
diversificada y tendra una
posicion estratégica en
los cinco mercados mas
importantes - China, US,
Rusia, Brasil y Alemania- y
una posicion equilibrada en

ILLIS

los mercados desarrollados
y en vias de desarrollo.

La union de Anheuser-
Busch e InBev determinara
un crecimiento significativo
de oportunidades gracias
a la importante cartera
de marcas de I|las dos
sociedades, que incluye la
marca global abanderada
Budweiser y cervezas
lideres en los mercados
internacionales como
Stella Artois y Beck's,
maximizando la combinacion
de grandes sinergias en el
ambito de las estructuras
distribuidoras y aplicando
las mejores normativas en
la nueva organizacion.

Budweiser y Bud Light son
las cervezas mas vendidas
en el mundo, por tanto
la nueva compania

dispondra de
una cartera
inigualable de
marcas de

importacion,
de campeones
locales Yy
marcas locales.

Se prevee la
finalizacion de Ila
fusion para finales
del afno 2008.
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Las cervezas de InBev

SUN InBev Ukraine produce
y comercializa 11 marcas
de cerveza:

> 4 marcas globales: Stella
Artois, Brama, Beck's vy
Leffe;

> 3 marcas internacionales:
Staropramen, Hoegaarden
y Lowenbray;

> 4 marcas nacionales:
Chernigivske, Rogan, Yantar

y Taller.
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Hoegaarden

witbeee-biere blanche

YePHIFIRSRKS

1,00 litros
1,20 litros
2,00 litros
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La amplia gama de

soluciones Yy aplicaciones

para el embalaje secundario

propuesta por SMI se ha

enriguecido gracias a la

introduccion reciente del

nuevo accesorio NEW TS

(New Tray Stacker), que

puede ser instalado en

todas las empaquetadoras

automaticas de la serie
SK (modelos F, Py T) y en

las
de
Ts

maguinas combinadas
la serie CM. EI NEW

permite realizar
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paguetes superponiendo
dos o mas estratos de
envases de plastico, metal
o vidrio ya embalados
en bandejas o planchas
de carton y los envuelve
en filrm tcermorretcractil,
garantizando al consumidor

final la maxima flexibilidad

operativa Yy un tiempo
reducido para las
operaciones de cambio

de formato. Las Ilatas de
tipo ‘encastre’ se pueden

posicionar “a encastre’ sin



plancha o bandeja entre los
varios estratos o en la base
del paguete, para un embalaje
de bajo coste en sodlo fim
termorretractil. La velocidad
de produccion varia segun las
caracteristicas del producto
y alcanza producciones de
hasta 60 ppm. EI NEW TS
nace como un dispositivo
accesorio de dimensiones
reducidas que se puede
integrar con facilidad en la
estructura estandard de
las empaqguetadoras y de
las mMmaquinas combinadas
SMI; se integra despueés de
la formadora de bandejas
y se instala tanto en
empaquetadoras nuevas
como en empaguetadoras en
uso, sin tener por tanto gue
adqguirir un nuevo equipo ad
hoc o tener que reorganizar
los espacios del embalaje de

fin de linea.
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El nuevo dispositivo TS

superpone:

>

>

>

>

>

bandejas

clusters del tipo
“cuello dentro”

latas o botes de tipo
‘a encastre”

brik

tarros
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B En Interpack 2008 SMI ha
presentado una sopladora
rotativa de ocho cavidades
que, ademas de tener el
cuadro eléctrico integrado,
esta dotada del nuevo
modulo de calentamiento de
las preformas con el paso
de la cadena 40mm. Gracias
a la innovadora tecnologia
aplicada, el paso de la cadena
de los mandriles a 40mm

porta-preformas se ha

40

SR e o e
amm || SRR
g TGN

reducido a 40mm para los
modelos SR estandar(d) vy a
80mm para los modelos SR
HC. Esto permite aumentar
la velocidad de produccion
del 20% respecto a las
sopladoras de la generacion
anterionr, manteniendo
invariables tanto los
tiempos de calentamiento
de las preformas como los
consumos energeticos del

modulo de calentamiento.



Sopladoras SR:

Paso..reducido

ILa significativa mejora
de las prestaciones se
ha obtenido sin dafnar el
tamano reducido de la
maquina, gue ha mantenido
las mismas dimensiones
de los modelos con el paso
de la cadena del moddulo de
calentamiento de 50 mm.
Los equipos de soplado SMI
son la solucion ideal para la
produccion de alta velocidad
y con costes reducidos
de envases PET y PP de
diferentes dimensiones vy
alcanzan una produccion
maxima de 1800 bph/molde
por botella con @ boca (neck
ring) inferior a 38,5 mm.
Para la produccion de
botellas con @ boca (heck
ring) superior a 385 mm,
las sopladoras SMI de la
serie SR estandar ofrecen
también prestaciones
competitivas y tienen una
relacion calidad | precio
de entre las mejores del
mercado.

Las innovaciones
tecnoldgicas presentadas
por SMI en Interpack
2008 se han ocupado

ademas de las sopladoras

rotativas de la serie
SR HC, especificamente
proyectadas para la

produccion de envases de
alta capacidad (hasta 10
litros).

En los modelos SR HC
el paso de la cadena del
modulo de calentamiento
se ha reducido a 80mm de
los 100mMmMm de la generacion
anterior, con un incremento
de la produccion del 209,
igual qgque la duracion del
ciclo de calentamiento de
las preformas y de los

consumMmos energeticos.
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m En ocasion de la kermesse internacional Interpack celebrada en abril 2008, SMI ha
presentado a los numerosos visitantes la cuarta generacion de sopladoras rotativas de la
serie SR. Respecto a las maquinas de la generacion anterior, los nuevos equipos SMI para el
soplado de alta velocidad de envases PET y PP se caracterizan por una serie de innovaciones

tecnologicas de gran importancia, entre las cuales destaca el nuevo cuadro eléctrico integrado

—/

~

g
i




en el cuerpo de la maquina
y el paso de la cadena del
mModulo de calentamiento de
40mm. El cuadro eléctrico
integrado en el moaddulo de
la maquina es una novedad
absoluta en este sector y
SMI es actualmente el Unico
fabricante que lo ofrece
en serie en las propias
sopladoras, compuestas por
un Unico blogue compacto.
El centro de investigacion y
desarrollo SMI ha realizado
un mMilagro logrando reducir
drasticamente el espacio
ocupado por la maquina,
ofrece numerosas ventajas
para el usuario final.

La eliminacion del armario
eléctrico externo ha
permitido de hecho reducir

el espacio ocupado por

el equipo de estirado-
soplado Y simplificar
ademas las operaciones

de instalacion y prueba.
Ademas, gracias al nuevo
cuadro eléctrico integrado
se han eliminado todos
los cables de alimentacion
(aéreos o colocados en
tierra) gue son utilizados
para la conexion del cuadro
eléctrico externo con la
sopladora, permitiendo asi
una reduccion significativa
de los costes de gestion
Y mMantenimiento Yy un
aumento del ahorro
energetico. Gracias a la
utilizacion de cables pre-
cableados y pre-testados,
montados directamente

en el modulo de la maquina

durante la fase de montaje,
las operaciones de
instalacion en la planta del
cliente se han simplificado
Yy abreviado, con un
ahorro de tiempo y dinero.
Actualmente las sopladoras
rotativas SMI requieren
solamente un Unico cable de
alimentacion eléctrica para
todo el equipo y garantizan
al operador de la maquina
un ambiente de trabajo

mas seguro y comodo.
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GAMA EMPAQUETADORAS EN FILM TERMORRETRACTIL CON BARRA SOLDADORA

B Semiautomaticas: : §® Con entrada en linea: @ #® Con entrada a 90

> RPB00 > BPBO0DAS > BPBO2AR 230R

> BP802AS > BP802AR 340P
> BRP1M02AS :
f\l"
44
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B Después del prolifico debut
de la nueva empaqguetadora
semiautomatica
B3P800, en
el mercado desde hace
SMIPACK ha
introducido en

monobloque

meses,
octubre
2008 dos empaqguetadoras
automaticas en linea, modelo
BPB8O0AS vy PPB8O2AS.

Estas estan tcambién
provistas de la estructura
monobloque, y sustituiran
BP70O0AS

actualmente en fabricacion,

al modelo

como ocurrio con la
empaguetadora R3P800
respecto a la BP700.

Las nuevas empaquetadoras
automaticas en linea
vuelven a proponer de
hecho las innovaciones
técnicas aportadas en el
modelo BP800.

La estructura monobloque
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garantiza ventajas
indiscutibles como el
transporte agil en el interior
de I|la unidad productiva,
ya que la empaquetadora
esta provista tanto de pies
como de ruedas; la barra
soldadora, de mayores
dimensiones, ofrece la
posibilidad de utilizar bobinas
de polietileno con cinta
ancha hasta 750 mm. Entre
las mejoras aportadas a
los nuevos modelos no hay
gue olvidarse del sistema
de transporte neumatico
de la cuchilla para cizalla y
la utilizacidn de una tarjeta
electronica modular.
La tecnologia Flextron®
permite memorizar hasta
10 programas y controlar
las funciones de la maquina,
como la temperatura vy

el tiempo de soldadura,




apertura de la barra
soldadora, temperatura
del horno, velocidad de Ila
cinta del horno, dispositivo
contadonr de paguetes.
Ademas se ha mejorado
el acceso a la instalacion
eléctrica. El posicionamiento
de I|la bobina es simple
y rapido, gracias a la
agregacion de rodillos de
carga en los desbobinadores
inferiores y superiores.
El lanzamiento de los
nuevos modelos ofrece la
posibilidad de efectuar un

restyling de presa frena-

producto, ventilador de
enfriamiento Y rodillos
compactos (opcional). La
cinta transportadora

del horno, cuya velocidad
es controlada por un

inverter, esta provista de

IS

barras de fibra de vidrio
(patente de la oficina
central SMl), y presenta
la importante novedad de
la cadena suplementaria,
gue garantiza un mMmejor
deslizamiento Yy soporta
productos de mayor peso.
A finales del afno 2008
SMIPACK

empaguetadora en linea

lanzara una
para los productos de
grandes dimensiones, que
se llamara "BP1102AS", y dos
nuevas empaguetadoras
con entrada a S0 la
‘BPPBO2AR 230R" (con
agrupacion automatica)
y la "BP802AR 340P" (sin
agrupacion automatica).
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Es una empaquetadora en
linea de estructura compacta,

caracterizada por:

> Barra soldadora de 760
mm

> Horno con camara uJdnica
(idéntico al de la BP800O) con
potencia instalada total a
17270W

>  Ausencia de la cinta
transportadora gue conecta
la empaqguetadora al tunel.

> Cinta de entrada de
velocidad fija

> Nuevas guias en la cinta
de entrada que permiten
regulaciones simples Y
rapidas en anchura y altura
> Para los productos
con forma irregular, es
posible ajustar la anchura
del paquete ademas de
trabajar con la lectura de la
fotocelula.

> Elaboracion de productos
de hasta 1200 mm de
longitud.

> Opciones de funcionamiento
automatico o semi-
automatico

> Velocidad de hasta 11
paguetes/minuto, segun el

tipo de producto elaborado y

de sus dimensiones

Ofrece un aumento de
la productividad y de Ia
flexibilidad operativa y se

caracteriza por:

> Barra soldadora de 78680
mm

> Horno con dos camaras
con potencia instalada total
de 268700W

> Cinta que conecta Ila
empaqgquetadora y el tunel

> Cinta de entrada y de
conexion de velocidad
variable (controlada por un
inverter)

> Nuevas guias en la cinta
de entrada qgque permiten
regulaciones simples Y
rapidas en anchura y altura
> Para los productos
de forma irregular, es
posible ajustar la anchura
del paguete ademas de
trabajar con la lectura de la
fotocelula

> Opcion “paquete largo”,
gue permite adaptar la
velocidad de las cintas
transportadoras de entrada
y de conexion a la de la cinta
del horno, garantizando
asi una optima calidad de
la termorretraccion en el
caso de los productos muy
largos.

> Introduccion del lado
operador derecho (opcional)

> Elaboracion de productos

de longitud mayor de 2000

mm
> Opcion funcionamiento
automatico o semi-

automatico

> Velocidad de hasta 22
paguetes/minuto, segun el
tipo de producto elaborado y

de sus dimensiones
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Es una empaquetadora en

linea ideal para paquetes
de grandes dimensiones,

caracterizada por:

> Barra soldadora de 10680
mm

> Horno con dos camaras
con una potencia instalada
total de 268700W

> Ausencia de la cinta
transportadora que conecta
la empaquetadora al tunel

> Cinta de entrada de velocidad
variable (controlados por un
inverter)

> Nuevas guias en la cinta
de entrada que permiten
regulaciones simples y
rapidas en anchura y altura
> Para los productos
de forma irregular, es
posible ajustar la anchura
del paguete ademas de
trabajar con la lectura de la

fotoceélula

> Opcion ‘“paquete largo’,
que permite adaptar la
velocidad de las cintas

transportadoras de entrada
y de conexion a la de la cinta
del horno, garantizando asi
una optima calidad de la
termorrretraccion en el
caso de los productos muy
largos.

> Imtroduccion del lado
operador derecho (opcional)
> Elaboracion de productos

de longitud mayor de 2000

mm
> Opcion funcionamiento
automatico o semi-

automatico

> \Velocidad hasta de 1
paguetes/minuto, segun el
tipo de producto elaborado y

sus dimensiones
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Customer Service Centre

Clientes diferentes tienen expectativas diversas,

gue se satisfacen con soluciones personalizadas.

B Todas las actividades SMI
se piensan y se organizan
alrededor del concepto
‘customer satisfaction”.
Esto significa un reparto en
los objetivos del cliente vy
en la capacidad de ofrecer
proactivamente ideas
mejoradas. Quien adquiere
un producto SMI puede
contar con una asistencia del
‘Customer Service Center
(csay, que proporciona
soluciones personalizadas
para optimizar las
prestaciones de los sistemas
suministrados en cuanto a
fiabilidad, eficiencia, ahorro
energetico y reduccion de los

costes de gestion.

IS

m Los numeros del Customer Service Centre SMi

> presencia mundial: mas de 4000 maquinas instaladas y centros de
asistencia técnica en los mercados principales

> experiencia consolidada: 80 técnicos especializados con elevada
competencia profesional en el &ambito mecanico, eléctrico vy
electronico

> asistencia on-line: una amplia gama de servicios de soporte técnico
a distancia, estudiados para aprovechar todas las potencialidades de
las modernas tecnologias informaticas

> asistencia in-situ en la fabrica del cliente: personal de técnicos
cualificados que operan en todo el mundo, capaz de suministrar un
servicio rapido y eficiente dependiendo de las exigencias del cliente

> amplia disponibilidad de repuestos originales: almacenes
completamente automatizados situados en ltalia y en el extranjero

= 1T
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B Para permitir obtener
a sus clientes la maxima
rentabilidad de las
inversiones (ROE) en
maquinas y equipos, SMI
ha estudiado un paquete
de actividades integradas
de asistencia post-venta
concebidas segun los
principios del "Product Life
Cycle Management”.

Un analisis detallado del
ciclo de vida del producto
permite de hecho
concordar con el cliente las
intervenciones necesarias
para prevenir el declive
de la eficiencia del equipo,
manteniendo al mismo

tiempo un nivel elevado de:

> eficiencia productiva

> flexibilidad operativa

> ahorro energético

> contencion de los costes
globales de ejercicio (TCO)
> rentabilidad de la

inversion (ROE)

A través de los servicios
integrados del “Product
Life Cycle Management”,
SMI  ofrece al cliente un
abanico de soluciones
personalizadas
cuidadosamente

estudiadas para:

> PLANIFICAR
> RESOLVER
> MANTENER
> MIEJORAR

la eficiencia Yy
el rendimiento
de los sistemas
suministrados,
durante todo su
ciclo de vida.

ueld
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Product
Life Cycle
Management

>
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Planificar:

Una correcta planificacion de las actividades

es la base del exito de la empresa.

50

IS

L] SMI pone a disposicion
del cliente un personal de
técnicos con experiencia
consolidada para planificar
con gran antelacion la
insercion de la maguinaria
adquirida en la linea de
produccion. Cadaintervencion
del personal SMI se
programa cuidadosamente
con el cliente para
respetar los tiempos de
entrega acordados y las
exigencias de la produccion,
reduciendo al minimo los
problemas causados por las
operaciones de instalacion,
puesta en marcha y prueba.
El Customer Service Center
SMI opera a traves de una
red de centros de asistencia
teécnica estratégicamente
localizados en todo el mundo,
gue suministran soporte con
personal nativo altcamente

especializado.




SMI'sS SR SERIES
BLOW NMOULDERS

A partir de ahora puedes aprovechar
al maximo los flujos de aire

Las sopladoras rotativas SMI de la serie SR estan
dotadas de un innovador sistema de recuperacion
del aire comprimido, que reduce el consumo de
aire hasta un 40% y ademas permite rebajar los

costes energeéticos.

Gracias a una tecnologia avanzada puesta a punto
por los laboratorios R&D de SV, el aire recuperado
durante el proceso de estirado-soplado se reutiliza
para alimentar el circuito de pre-soplado y de
servicio de la maguina. Respetando al maximo el

medio ambiente.

SMl: la mejor tecnologia

para un desarrollo sostenible.

smigroup

Bottling & Packaging Solutions

> shrinkwrappers and tray packers > wrap-around casepackers > PET blow moulding machines > conveyor systems

SMI S.p.A. -Via Piazzalunga, 30 - 24015 San Giovanni Bianco (BG) - ITALY
Tel. +39 0345 40111 - Fax +39 0345 40209 - info@smigroup.it - www.smigroup.it
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Resolver:

Las preguntas de un mercado en evolucion continua

necesitan cada vez mas soluciones mas rapidas

®m  E| personal técnico del
Customer Service Center
esta a disposicion del
cliente, en cualguier parte
gue se encuentre, para
suministrar asistencia vy
asesoramiento teécnico de

manera rapida y eficiente.

IS

Asistencia ON-LINE

> Help Desk telefdnico. Es
la forma mas inmediata
de soporte tecnico,
especializada en soluciones
de emergencia.

El cliente puede contar
con la gran experiencia de
un grupo de managers de
service area que trabajan
en las oficinas centrales
de SV,
proporcionar al cliente la

capaces de

informacion esencial para
la resolucion de cualquier
problerma de la maqguina.

> Sitio Web Smigroup / Area
Reservada: a traves de una
contrasefha personal, el
cliente tiene acceso a un
mend interactivo en el que
se pueden consultar un gran
archivo de informaciones
técnicas para la solucidn
de problemas de gravedad

menor.

> Teleasistencia: gracias a
una conexion a distancia
peer-to-peer entre el panel
operador de la maqguina y el
ordenador del técnico SMI,
éste ultimo puede ver en su
propio monitor las mismas
informaciones visualizadas
en la pantalla tactil del panel
operador. De este modo, el
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técnico SMI es capaz de
ejecutanr un diagndstico
rapido de los parametros
de funcionamiento de Ila
maquina y puede sugerir
al trabajador el modo
mejor para restablecer el
pleno funcionamiento del
equipo. La teleasistencia
se utiliza también para la
actualizacion del software
de control de la maguina, ya
gue permite la transmision
de grandes cantidades
de datos en tiempos muy

reducidos.




Asistencia ON-SITE

> Intervenciones de
restablecimiento: en caso de
que el problema surgido en
la maqguina no se resuelva
a traves del soporte on-
line, los técnicos SMI estan
preparados para intervenir
personalmente en la empresa
del cliente y suministrar
toda la asistencia necesaria
para devolver la maqguina
a su plena funcionalidad. El
Customer Service Center
SMI usa diferentes equipos
de service engineers con
experiencia consolidada en
el carmpo mecanico, eléctrico
y electrdnico, que operan
tanto en la sede central de
lcalia como en las numerosas
filales extranjeras.

> Intervenciones de

mantenimento: los
service engineers
SMI estan también
disponibles para
intervenciones de
mantenimiento
preventivo,
ordinario

y extraordinario, con el fin
de asegurar las perfectas
condiciones de funcionamiento
y eficiencia durante todo el
ciclo de vida de la maqguina.

> Intervenciones de
actualizacion: en caso de que
el cliente desee ampliar las
funciones de la maguina o
afadir nuevas aplicaciones,
el Customer Service Center
SMI pone a disposicion
personal de competencia y
experiencia comprobada para
ejecutar las operaciones
de actualizacion mecanica o
electronica en tiempo breve
y con el minimo fastidio para
la actividad productiva del

equipo.
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B Desde el sitio web
www.smigroup.it el cliente
dotado de USER D vy
PASSWORD puede acceder
al Area Reservada del
Customer Service Center,
donde se encuentran los

siguientes servicios on-line:

> Contacts

> Service on-line

> Spare parts

> Training Center

> Software upgrade

> Planned Maintenance

RN
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Mantener:

NViantener la eficiencia de la linea productiva va

mMas alla del concepto de mantenimiento ordinario

Stock de repuestos

originales

Para el mantenimiento de
la plena operatividad de la
maquina es indispensable
utilizar exclusivamente
repuestos originales, que
el cliente puede recibir
facilmente en su domicilio,
tanto desde el almaceén
centralizado de la sede
central SMI (codos los
repuestos) como desde los
almacenes locales en las
filiales SMI en el extranjero
(repuestos de primera
necesidad).

Un software especializado
(SMILE) permite consultar

la disponibilidad de las piezas

IS

de repuestos en el almaceén
Yy poseer informacion

sobre:

> cantidad

> precio

> fecha de entrega

> modo de adquisicion

> envio en todo el mundo

SMI ha
acuerdo de colaboracion
con DHL

firmado un

International

que permite simplificar
los procedimientos
administrativos con la

aduana Yy acelerar los
tiempos de entrega.

Desde el sitio web DHL el
cliente puede ejecutar el
estado del envio o recibir

un aviso via sms o e-mail.

54

L] El Customer Service
Center SMI dispone de una
amplia gama de servicios
estudiados para prevenir
el declive de eficiencia de la
maquina a lo largo de todo
su ciclo de vida:

> repuestos originales en
stock

> Mmantenimiento preventivo
programado

> check-up de la maquina a
peticion del usuario

—ontrol Centre




Check-up de la maquina a

peticion del cliente

El cliente que, por cualguier
motivo, no haya activado un
programa de mantenimiento
preventivo, puede en cualquier
mormento requerir la
intervencion de un tecnico SMI
para:

> verificar |la funcionalidad de la
maqguina, a fin de detectar una
disminucion de la eficiencia de
la maguina debida al desgaste
de los componentes

> efectuar intervenciones
urgentes, para devolver
la maguina a su maxima
productividad

> analizar el stock de
repuestos originales SMI en la

fabrica del cliente y proponer

posibles integraciones

Mantenimiento preventivo

programado
El Customer Service
Center SMI pone a

disposicion del cliente tres
programas de intervencion
para el mantenimiento de
la maquina segun el periodo
de uso:

> 4000 horas

> 8000 horas

> 12000 horas

Cada programa incluye:

> visitas periodicas de un

técnico SMI para hacer el
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check-up de la maquina

> preparacion de un
informe detallado sobre el
estado del equipo, posibles
anomalias e intervenciones
aconsejadas

> sustitucion de las partes
desgastadas, para el
restablecimiento de la
plena operatividad de Ila
maquina y analisis del stock
de repuestos originales SMI
existente en la fabrica para
posibles integraciones.
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Mejorar:

En cualgquier momento el cliente puede contar
con la experiencia SVII para mejorar
la eficiencia del equipo adqguirido.
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Actualizaciones de la maquina

El centro ‘RE&D” SMi
esta comprometido
constantemente con
la busqgueda de nuevas
soluciones Yy con el
desarrollo de nuevas

tecnologias que permitan

construir maguinas
caracterizadas por:

> mayor productividad

> menores costes de
gestion

> mayor compatibilidad
medioambiental

> mayor flexibilidad
operativa

A traveés de actualizaciones
software y hardware las
maquinas en funcionamiento
desde hace anos pueden
ademas:

> disfrutar de las ventajas
de la tecnologia mas
reciente

> aumentar la eficiencia
productiva

> prolongar el ciclo de vida
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Nuevas funcionalidades de
la maquina

Las potencialidades del equipo
se desarrollan a través de
la implementacion de nuevas
partes, cambio de formato
adicionales, nuevos accesorios.
La versatilidad de las maqguinas
SMI es un rol primario para
asegurar al cliente el eéxito
comercial de sus productos,
gracias a una amplia gama
de soluciones packaging vy
marketing gue responden a las
mas innovadoras tendencias
de mercado.

La mejora de la maqguina
asegura:

> elevada diversificacion de la
produccion

> maximo rendimiento de la
inversion

> maxima eficiencia de la
maquina

> bajos costes de gestion y de
mantenimiento



SMI Training Center:

El tiempo dedicado a la formacion

es una iNnversion de exito seguro

B E|l Centro de Formacion
SMI  organiza cursos de
formacion técnica para
instruir a los participantes
en un uso optimo de las
potencialidades de las
maquinas SMI con las qgue
trabajan. Los cursos se
imparten por teécnicos
senior” en las principales
lenguas extranjeras en un
entorno dotado de la mas
alta tecnologia.

Los puntos fuertes de la
propuesta formativa SMI
son:

> puesta a prueba  mix
teodrico-practico de la
actividad de formacion,
que permite comprobar
directamente en la maquina
lo aprendido en el aula

> programas de ensefanza

diversificados por modelo

de maquina, numero
de participantes, nivel
de conocimiento y dias
disponibles

> profesores con experiencia
mecanica y electronica
comprobada, capaces de
preparar a los participantes
para un uso Optimo de
todas las potencialidades
de la maquina SMI con la
qgue trabajan

> cursos dirigidos
a diversas figuras
profesionales: operadores
de linea, técnicos de

mMantenimiento, mMmecanicos,
responsables eléctricos vy
electronicos, responsables
de produccion
> ensenanza en las
principales lenguas
extranjeras a grupos de
como mMmaximo B personas,
para permitir un aprendizaje
adecuado y profundo de los
temas tratados
> entrega de certificado
de participacion al
final del curso
> posibilidad
de organizanr
programas de
formacion en

la empresa del

cliente
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B En los primeros nueve
meses del ano 2008
las ventas Smigroup
han registrado valores
significativos en todos los
principales segmentos. Se
ha alcanzado I|la cuota de
mas de 4.000 maqguinas de
embalaje SMI y mas de 220
empaquetadoras SMIPACK
instaladas en todo el mundo.
SMI ha

posicion de liderazgo como

confirmado su

proveedor de maguinas de
embalaje secundario y de
sopladoras rotativas para
envases PET/PP. Ademas,
el creciente interés del
mercado por soluciones
innovadoras para la logistica
de linea ha permitido a SMI
la adqguisicion de un elevado
numero de pedidos en este
segmento.

SMIPACK se ha anotado otro
récord de ventas entre las
empresas productoras de
empaquetadoras a campana
Yy ha demostrado una
creciente competitividad
en el sector de las
enfardadoras con barra
soldadora semiautomaticas
y automaticas, gracias al
lanzamiento de la nueva
serie BP800, BPB80O0AS,
BPBO02AS y BP1MO2AS.
Durante el periodo enero-
septiembre 2008 el valor
de las exportaciones SMiI

se ha mantenido en linea

ILLIS

con la cifra de negocio del

2007 y se ha consolidado
en cuanto a las ventas
a los paises de la Union
Europea, que representan
el 50% del total. Ha sido
tambien satisfactoria la
cifra de negocio de Ilas
exportaciones a Asia Yy
Oriente Medio, qgue han
registrado un halagador
incremento respecto
a los primeros nueve
meses de 2007. De hecho,
China, Rusia Yy Turquia

contindan representando
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los mercados de primera
importancia para la gama
de productos ofrecidos
por SMI. Ha sido buena la
cifra de negocio en Meéxico
respecto al ano anterior, ya
gue este pais ha acogido con
gran interés la nueva serie
LSK de empaquetadoras
termorretractiles.

Significativa es el
incremento de las ventas de
sopladoras en los primeros
9 meses de 2008 respecto
al mismo periodo de 2007,
sobre todo en Turqguia, con



Empaquetadoras SMI en el mundo

Africa
Midcile East 2232 (8%)

232 (8%

Apin & Pacific
Baad (17%)

Europs
:;':’,"‘1'1";',';} 2138 (66%]
TOT. 3816

Estiro-sopladoras SMI en el mundo

Afrioa
26 (11%)

Mickdle East
a1 (18%

Agin B Pacilhs
13 [8%) Eurcpe
Arverhonm 132 [58%]
17 (7%}

TOT. 229

Empaquetadoras SMIPACK vendidas

HA, sariea
T aurios
33200 (14%) 208 (V%] S sorion
BPF porios BOER (29%]
B76 (3%)
FP surios
181 (14%) 2
SE soriss
3393 [16%) ‘sl "'“'E:'i,

TOT. 22611

* Data refer to October 1, 2008

= Perspectivas para
el ano 2003

Para el ultimo trimestre del 2008 se prevee una
cifra de negocios positiva gracias a la fiabilidad y
versatilidad de las soluciones ofrecidas. La demanda
de maqguinaria SMI y SMIPACK, tanto en ltalia que
en el extranjero, deberia permanecer elevada en los
proximos meses. De hecho, el numero de maquinas
entregadas por parte de Smigroup en los primeros
tres meses hacen esperar el logro de los objetivos

comerciales fijados para el afo 2008.

i

una cuota del 12%, y en maquinas tecnologicamente fundamentales para un

Irak, Iran, Meéxico y China, avanzadas de un numero crecimiento constante,

todos con una cuota de cada vez mayor de clientes que Smigroup realiza con

alrededor el 7%. Estos en todo el mundo La cifra éxito desde el "nacimiento”,

resultados han permitido de negocio positiva de los a pesar de la presencia

a SMI la adquisicion primeros tres trimestres de competidores cada vez

de mayores cuotas de es la demostracion de mas fuertes a nivel global

mercado y acreditarse que innovacion vy la y local.

como proveedor de investigacion son elementos m
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Ferias comerciales:

Record de afluencia en el 2008

® E| resultado de las ferias

en las que Smigroup
ha participado en la
primera mitad de 2008
ha registrado resultados
positivos en cuanto a los
contactos registrados vy
la finalizacion de nuevos
pedidos. El ano se ha
abierto con la participacion
en Upakovka/Upak ltalia,
feria de gran tradicion
organizada en Moscu por
NVesse Dusseldorf, en la

que han formado parte

IS

mas de 330 expositores
en representacion de 22
24.000

sector

paises. Mas de
empresas del
procedentes de toda la
Federacion Rusa y de las
Republicas CSI han visitado
esta feria dedicada a Ia
tecnologia del embalaje. Se
ha registrado un porcentaje
elevado de expositores
rusos, italianos y alemanes,
y también empresas con
sede en Francia, Republica

Checa y Turquia.
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En los paises de America

Latina la presencia de
Smigroup en Brasil (Fispal
2008 - Sao Paoclo - 2.000

expositores Yy alrededor

de 60.000 visitantes)
y en Meéxico (Expopack
2008 - Ciudad de Meéxico
- 850 expositores - mas
de 30.000 visitantes)

ha gozado de cientos de
clientes procedentes de
mercados dinamicos y en
continua evolucidn. Afo tras
ano la feria de Sao Paolo de
Brasil muestra el potencial
del mercado sudamericano,
llamando la atencion de
empresarios de todo el
mundo sobre una gama
innovadora de soluciones
para el embalaje. Mientras
gue Expopack es reconocida
a nivel mundial como la
manifestacidn del sector

mMas importante en Meéxico:




sostenida

de hecho es

por asociaciones como

The Mexican Packaging
(AMEE), The

Chamber of

Association
Mexican

Processed Food (CANAINCA),
The Food
Suppliers Association (FPSA)

Processing

y Packaging Professionals
Institute (IMPEE).

Con la determinacion de
explorar las potencialidades
del mercado asiatico, SMI ha
renovado su participacion en
Propak Asia 2008 (Bangkok
> /BB expositores y 2000
visitantes) y China Brew
& Beverage 2008 (Pekin >
mas de 700 expositores
y 50.000
personal de SMI Thailand,

visitantes). El
gue ha representado a
Smigroup en el centro
BITEC, ha

interesantes

expositivo de
mostrado

contactos procedentes de
Corea, Vietnam, Birmania,
Indonesia y Filipinas; la feria
se ha confirmado por tanto
de interés regional y no
se ha Ilimitado a Tailandia
solamente. De hecho, el
show de Bangkok se ha
creado para responder

a la creciente demanda
de la economia de ASEAN
(Association of South-East
Asian Nations) y abastece
a un mercado de mas de
800 millones de personas

en 10 paises. China Brew

& Beverage 2008 es
el acontecimiento mas
importante de bebidas

y de maquinaria en Asia
y ha tenido Ilugar en el
nuevo

centro expositivo

s Los numeros de Interpack

La edicion 2008 de Interpack (Dusseldorf) ha concluido con
cifras ‘'mareantes” 170.000 metros cuadrados de superficie de
exposicion, 179.000 visitantes, 18 pabellones ocupados, 2.700
empresas expositoras, de las cuales 475 italianas. El post-feria
de un acontecimiento de esta importancia ha estado a la altura
de las expectativas de Smigroup, como declaran los cientos de
contactos registrados, el elevado nudmero de solicitudes de
oferta recibidas y, sobre todo, la finalizacion de pedidos nuevos en
los meses posteriores a la kermesse alemana. De hecho, |la feria
INTERPACK PROCESSES AND PACKAGING 2008 ha generado
un business excepcional: durante su mMmedio siglo de historia, la
atmosfera en los pabellones raramente ha sido tan positiva,
los contactos de las empresas tan fructiferos y el conjunto
de los pedidos enorme. Se ha elogiado la internacionalidad y
la experiencia de los visitantes, constituidos por un B85% de
expertos del sector con capacidad de decision.

En total han participado 121 paises: un B62% de los visitantes
extranjeros procedia de paises europeos, un 20% de Asia, en
particular del subcontinente indio; se han recogido importantes

contingentes de Sudameércia y de Ameérica Central.

internacional de

B80.000 metros cuadrados.

Smigroup ha
parte también de la ultima
edicion de Taropak, que cada

ano atrae a un creciente

sector

Polonia y del

Beijing, Este afo, con una superficie

con una superficie total de total de 20000 metros

cuadrados, mas de 700
expositores han presentado
formado sus productos a mas de
40.000

una cuota de afluencia de

visitantes, con

visitantes extranjeros que

numero de empresas del ha superado el 30% en

procedentes de los 35 afos de la feria de

extranjero. Poznan.
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L] Es significativa la
presencia de Smigroup en
Pack Expo International
2008 - Chicago, la feria
del sector mas importante
de los Estados Unidos vy
Canada. Con un stand de
146 metros cuadrados, la
filial de SMI USA expondra
una empaquetadora
automatica modelo SK450T
PMMI  (Packaging Machinery
Manufacturers |nstitute) es
una asociacion comercial
estadounidense enfocada
a mejorar y promover
la capacidad de sus 500
miembros para satisfacer
las exigencias de los
consumidores en cuanto

a materiales y maquinaria

para el embalaje. PACK
EXPO International 2008
albergara a casi 2000

expositores en una superficie
de casi 93.000 m2 y a mas
de 45.000 visitantes, 68000
de ellos procedentes de mas
de 125 paises extranjeros.
PMMI ha desarrollado una
estrategia de marketing
agresiva, para atraer la
atencion del mas elevado
numero de operadores del
sector dotados de poder
adqguisitivo. De hecho, entre
los visitantes se encuentran
decision-makers delegados
por miles de sociedades de
los Estados Unidos y por
industrias multimillonarias
de mas de 125 paises.
Dirigentes, ingenieros,
productores, controladores
de calidad y al sector R&D,
supervisores de produccion,
directores de compras
y ventas representan
el 85% de los visitantes

ILLIS

internacionales de Pack
Expo. A través del ICE, SMI
confirma su presencia en
acontecimientos como Iran
Agrofood 2008 (Teheran - 25/
28 mayo - B11 expositores y
aproximadamente 40.000
visitantes), Food & Bev Tec
Mumbai 2008 (Mumbai
- 13/15 noviembre - 152
expositores y casi 5.000
visitantes), y Sibupack 2008
(Novosibirsk - 2/5 diciembre

- 200 expositores y mas de
8000 visitantes).
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= EVIBALLAGE 2008:
Paris capital
del embalaje

“Pack different in Paris” y “"Pack
the World” son los esloganes
que acompafan desde hace
tiempo cada edicion de Emballage
- World Packaging Exhibition, que
desde el proximo 17 hasta el
21 de noviembre convertira a
Paris en capital internacional del
Packaging.

Business, innovacion, tendencias,
seran las palabras claves de la
382 edicion del "Salon”, en el gque
mas de 2.200 empresas (el 53%
de procedencia internacional)
de 50 paises presentaran
lo mejor de I|la tecnologia del
sector a los mas de 100.000
visitantes previstos en Paris. La
oferta de materiales y envases
representara aproximadamente
un 40% del total: el resto se
compondra de maquinas de
embalaje, equipos adicionales vy
servicios para el embalaje. Mas

de la mitad de los expositores



sector

se dirigira hacia el

alimentario y 1 visitante de cada
3 llegara de este sector. Pudiendo
contar con |la concomitante feria
IPA - World Food Exhibition, las
empresas del sector tendran a
su disposicion una oferta que va
desde las materias primas hasta
el producto envasado.

Por supuesto que el Salon no
olvidara los otros sectores que
emplean envases: de hecho, el 17%
de la superficie estara reservada
a la industria farmaceutica,
cosmetica y para la higiene
personal. El "Espacio Lujo” en el

Hall 8 se dedicara a los productos

de alta gama, presentando
propuestas cautivadoras Y
originales para perfumes,

alcoholes y delicatessen.

Esta cita bienal que no puede
dejar escapar atrae siempre
a muchos visitantes de todo

el mundo. Para su 372 edicion,

Emballage ha confirmado
su capacidad de movilizar a
toda la profesion, acogiendo
108.054 visitantes, el 38,4
% de los cuales seran
procedencia internacional.

En 2006 fueron premiadas
las empresas proveedoras
de sistemas de embalaje
primario Y secundario
gue decidieron invertir en
investigacion y desarrollo
para suministrar a sus
clientes un valor afnadido real.
Por este motivo, Smigroup
invierte anualmente
aproximadamente el 4%
de la cifra de negocio
en R&D, para estar
siempre preparada
para ofrecer soluciones
competitivas a un sector
en crecimiento continuo.
El stand de Smigroup ha
clientes

acogido muchos

adquiridos Y tambien
potenciales, con los cuales
hemos podido profundizar
en sus exigencias Y
proyectos futuros. El mrasgo
identificativo de nuestros
visitantes es su alto perfil
de rol. Hemos tenido Ila
oportunidad de encontrar
numMmerosos dirigentes de
empresa, responsables
de compra, directores
Yy trabajadores de las
funciones ‘“Investigacion vy
Desarrollo”, demostrando
que la feria no es sodlo un
momento de contratacion,
sino tambien de visita,
informacion e investigacion.
El exito de la edicion
precedente ha animado
a Smigroup a participar

en Emballage 2008
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stand de 255

cuadrados, para

con un
metros

la exposicion de una
encartonadora wrap-
WP450

equipada con almacén de

around modelo

cartones en linea con la
maquina y dispositivo para

la insercion de alvéolos
preformados.

SMIPACK, sociedad
controlada por SMI, se

presenta en cambio con
una amplia gama de
mMaquinas empaguetadoras
a campana Yy con barra
soldadora, entre las cuales
destaca la completamente
nueva BPBO02AR.

the World
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WORLD PACKAGING EXHIBITION

Primary & secondary product
packaging machines.

Packaging & containers.
Related services.

Pack

different
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